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Il racconto. Nelle imprese globalizzate del Barese: |a ricerca sul campo per crescere

Silicon Valley nella Murgia:
tra robot forti come Maciste

e software anti-burocrazia

LEIMPRESE

Lalcam harespintoicinesi
che chiedono il sistema Iride
LaOpenwork é statala prima
alanciare una piattaforma
per velocizzare le pratiche

Mariano Maugeri

BARL Dal nostroimvialo

mm “Matchare” ecco la parola piti
citata dalle imprese e dagli im-
prenditori pugliesi che ieri popo-
lavano il terminal crociere del
porto di Bari. Verbo british (to
match significa far incontrare,
combaciare) che nella versione
italianizzata si trasforma nell'or-
rendo mecciare. Roba da far in-
sorgere 'accademiadella Crusca,
ancheseiltemaérterribilmentese-
rio. Come unamatrioska, meccia-
re contiene tanti altri significati:
abbassare i ponti levatoi, favorire
l'incontro tra startup e imprese
piustrutturate,cooperare, accele-
rare il dialogo tra le diverse com-
ponentiimprenditoriali, compre-
se quelle che vorrebbero intra-
prendere la scalata dell’autoim-
prenditorialiti.

Leffetto di questo shock lessi-
cale & dirompente, I'equivalente
di una sciroccata sui porti del-
I'Adriatico.NesaqualcosaRober-
toBiancochedelverbo“tomatch”
¢ l'instancabile sostenitore, Lui la
prima arrampicata ['ha fatta nelle
scaffalature verticali dell'azienda
paterna, la Icam, che poi ha tra-
ghettato verso la robotica. «Sono
fissato per I'innovazione» si auto-
denunciaimmediatamente, erac-
conta dei suoi studi con laurea in
Economiae master al Politecnico
di Milano. Adesso Bianco vende
in tutto il mondo i suoi robot per i
magazzini delle fabbriche 4.0, e
deve respingere gli acquirenti ci-
nesi, americani ed europei che
vorrebberometterelemanisulri-
de, l'interazione digitale tra I'uo-
mo e un magazzino verticale. Il
cuore di Iride & un robot intelli-
gente che trasporta materiale fino
a 1500 chilogrammi. Un sistema
unicodi cui potrebbe cedere la li-
cenza. Ilrobotdi lcam primao poi
usciri dai magazzini e fara il suo

ingresso nellasharing economy o
svolgera un ruolo di primo piano
nell'organizzazione delle smart
city.Bianco,chedanche presiden-
te della sezione meccanica di
ConfindustriaBari,sognauncam-
pusdell'innovazione. Spiegal'im-
prenditore pugliese: «L'incontro
tra imprenditori con storie e tra-
iettoriediverseéingradodigene-
rare una serie infinita di busi-
ness». L'esempio citato da Bianco
e l'acquisto di Google di Nest,
un'aziendaditermostati america-
na.Che c'entranoi termostati con
il colosso di Mountain View?
C'entrano se I'obiettivo dichiara-
to & quello di costruire prodotti
tecnologici che scandiranno la
nostra esistenza, La metafora in-
duce Biancoaunariflessione: «Se
dialogo con cinque startup, sco-
prochealmenoconduepossofare
affari oscambiare qualcosa».
Abbattere steccati, frantumare
convenzioni, far circolare idee,
progetti, percorsi di innovazione.
RobertoCalcullidaGravinadiPu-
glia,cheluichiama“laSilicon Val-
ley della Murgia barese”, é riusci-
to a incoronare presidente della
sua“TheBox Company”,consedi
a Barcellona e in California, I'ex
presidente della Apple Marco
Landi. I'azienda di Calculli si oc-
cupa di pubblicita via smartpho-
ne, un business promettente con
clienti del calibro di Tim ¢ Bmw
Italia. Calcullihaunaverveincon-
tenibile e una capacita di vendita
ereditata dai genitori, entrambi
commercianti. Landi, oltre che
presidente, ¢anchesociodimino-
ranza e business angels della so-
cietadi GravinadiPuglia. Calculli
saanche essere evocatico, Ehain-
titolato il software di The box
company ad Ada Lovelace, la pri-
ma programmatrice di computer
del mondo. 1l mercato, per ora, si
estende in 14 Paesi e due Conti-
nentimaCalculli,checondividela
societiconaltrisettesoci,siaspet-
ta grandi cose dal Brasile. Con la
spintadelquale potrebbe raddop-
piareiricavigiinel 2016.Nonsono
grandi cifre (da due a quattro mi-
lioni) ma si trata di scintille che
come insegnano i manuali gene-
reranno il doppio effetto della

propagazione\emulazione.

Suuncrinaledovesiincrociano
digitale e “flussi documentali” -
settore cruciale per snellire e ve-
locizzare lapubblica amministra-
zione - troviamo la Openwork di
Salvatore Latronico, presidente
del distretto pugliese dell'infor-
matica. Openwork fu la prima
azienda all'alba del 2002 a varare
una piattaforma di questogenere.
T potenziali clienti sono tutte le
aziende, micro o macro, pubbli-
che o private, settore sanitario in-
cluso.Chiunquedebbatracciareil
percorsodiunapraticadeveacce-
derealladigitalizzazione. Unpro-
cesso cruciale per rianimare lo
sviluppo e la crescita del Paese,
comeinsegnal’adozionediquesta
metodica negli Stati Uniti. Pur-
troppo, Openwork lavora molto
di pit con la committenza del
Nord Italia e straniera che con
quella del Mezzogiorno. Segno
che risparmi, efficienza e rispetto
del cliente-cittadino non alligna-
noancoraa Sud del Garigliano.

Una notizia non incoraggiante
alla quale per fortuna se ne con-
trappongono altre, soprattutto
nel distretto dell'informatica: 100
imprese per g4mila addetti e soo
milionidi fatturato. Conintestala
Exprivia di Molfetta, quotata al
mercatoStardi Milano, che daso-
la fa quasi la meta dei dipendenti
dell'intero distretto. Una cosa &
certa: in Puglia a mancare non so-
no le idee, che fioriscono anche
sotto le pietre. Il vero tallone
d’Achille del sistemaimprendito-
rialeé'assenzadiunsistemadifi-
nanziamento, leggi capital ventu-
re. A parte Angelo Investments di
VitoPertosa,aquestelatitudinigli
investitori diidee e imprese inno-
vative sono praticamente scono-
sciuti (ma lo stesso vale anche nel
restodel Paese). A emergere sem-
mai ¢ il monitoraggio sotterraneo
deibusinessangels, parolainglese
dicui mancaunequivalenteinita-
liano, finanziatori di piccolataglia
che svolgono il ruolo delicatissi-
mo di tutor e consiglieri senior
delleimprese.

Marco Landi condivide il suo
lavorointerradiPugliacon Mar-
coBicocchiPichi,unpiemontese
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trapiantato in Maremma e busi-
ness angel nel 2014, con moltissi-
me startup finanziate tra Valen-
zano, Rende e Palermo. «Bicoc-
chi Pichi cita sempre la capacita
dilavoroeladedizionedeigiova-
ni startupper del Sud» racconta
Domenico Colucci, I'inventore
diNextome (sivedail Sole24Ore
divenerdi).Basterebbechiedere
ai BA, questa la loro sigla, quali
misureadottare permoltiplicare
gli investimenti nelle nuove im-
prese. Lasoluzione & piti sempli-
cediquantosipensi. Bicocchi Pi-
chi lo ripete inascoltato da anni:
«Unforteincentivofiscale all'in-
vestimento in startup genere-
rebbe un abbassamento del ri-
schio e una maggiore disponibi-
litaainvestire».
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